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ENTRETIEN - DU PROJET o -
AU BUSINESS PLAN Passez du projet a une activité rentable et

Ly

OBJECTIFS
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| |

INFORMATIONS
PRATIQUES

trouvez les financements adaptés

* Analyser le projet de fagon approfondie
* Mettre en place un Business Plan efficace

* Un projet analysé dans les regles de I'art

* Un plan d’actions de mise en oeuvre du projet cohérent avec les objectifs du porteur de projet

* Un business plan efficace

« Un plan de financement réaliste et prét a étre présenté a un financeur

» Un créateur prét a devenir chef d’entreprise

* Une offre de services adaptée aux besoins du créateur pour le démarrage de I'entreprise (lors du dernier
rendez-vous)

* Porteur de projet "naissant" ou porteur de projet "potentiel"
» Tout porteur de projet qui en fait la demande

60 € pour un rendez-vous d’1 heure.
Possibilité de prise en charge par la CCl et ses partenaires

Sur rendez-vous. Le nombre d’entretiens nécessaires sera défini avec le conseiller création-reprise
Contact et inscription CCl Hérault

* MONTPELLIER - Mission Création-Reprise - Tél. 04 99 515 200 - creation@herault.cci.fr

» Délégation BEZIERS - Isabelle TOLOSA - Tél. 04 67 809 894 - i.tolosa@herault.cci.fr

» Délégation SETE - Anne MERENDA - Tél. 04 67 462 828 - a.merenda@herault.cci.fr

* Antenne CCI Lunel-Petite Camargue Littoral - Tél. 04 99 515 355 - accueillunel@herault.cci.fr

* Antenne CCI Lodéve-Coeur d'Hérault - Tél. 04 99 515 353 - accueillodeve@herault.cci.fr
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